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Investimenti a basso costo

Senza rischi per far crescere I'azienda
Nomesia, parte del Kerios Group, &
un‘azienda specializzata nella produzio-
ne di contatti commerciali profilati per le
imprese e ha presentato Contact Box,
uno strumento al servizio della PMI per
utilizzare internet ricavandone il massimo
profitto in maniera semplice e garantita.
Si tratta di un senvizio unico in Europa
che consente a ogni azienda di frasfor-
mare la Rete in una fonte importante di
contatti commerciali, convertendola da
costo in investimento. |l servizio “chiavi

in mano” genera contatti commerciall
profilati, garantendo un ROI elevato e ri-
sultati di lungo termine. Rispetto ai sem-
plici servizi di promozione online, pay per
click o pay per view, |'azienda non paga
per la visibilita raggiunta dal proprio sito
o per il solo traffico generato, ma in base
ai contatti profilati raggiunti. La profila-
zione del contatto viene stabilita da par-
te dell'azienda secondo un identikit del
proprio “cliente tipa” in fase contrattua-
le, atlraverso una descrizione anagrafi-
ca molto precisa (settore, categoria mer-

ceologica, dimensioni aziendal...).

Ogni contatto valido ha un costo certo
e stabilito secondo un listino merceolo-
gico, e I'azienda pud anche awalersi di
un tetto massimo di spesa mensile per la
propria promazione. Il business model di
Contact Box & talmente consolidato che
Nomesia & in grado di assicurare la resti-
tuzione dei costi di attivazione iniziale nel
caso che |'azienda non riceva aimeno 3
contatti validi nei primi tre mesi di pro-
mozione. Una garanzia ulteriore per sal-
vaguardare ['investimento della PMI.
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I compositi in piazza

Ai saloni MecSpe I'attenzione su aerospace, nautica e automotive

Il trasferimento tecnologico sara il protagonista della Piazza dei Compositi di MECSPE, la fiera
internazionale della meccanica specializzata organizzata da Senaf che, con i suoi 6 saloni tema-
tici = MEGSPE, Eurostampi, Subfornitura, PlastixExpo, Control Italy, Motek Italy — torna alle Fiere
di Parma dal 25 al 27 marzo 2010.

| materiali compositi stanno trovando negli ultimi anni un massiccio impiego in molti settori industriali, creando una
domanda informativa sulle loro applicazioni e sui fornitori di materiali, attrezzature, software.

Secondo un’indagine condotta nel corso dell'edizione 2009 oltre il 20% dei 22.700 visitatori registrati e il 30%
delle 1010 aziende espositrici registrate hanno dichiarato di essere coinvolti nella produzione di manufatti in com-
posito, in particolare nei settori aerospace, nautica e automotive. Per rispondere a questa crescente domanda di
mercato MECSPE 2010 presentera la Piazza dei Compositi, un'area articolata in spazi espositivi specializzati, che
permetteranno di dare visibilita ai subfornitori dei settori aerospace, nautica e automotive in piazze a loro rivolte,
ed in uno spazio dedicato allo svolgimento di conferenze tecniche. Inoltre, grazie all’accordo tra Senaf e MEC
(Marine Engineering Conference), il convegno sui compositi ormai giunto alla sesta edizione, verra sviluppato un
programma di incontri formativi per approfondire alcuni tematiche d’interesse per i settori Aerospace, Nautica ed
Automotive. Grazie alla presentazione di indagini di mercato e attraverso le testimonianze di alcune aziende del-
la filiera produttiva sara possibile infatti mettere in luce le opportunita di applicazione dei materiali compositi e di
sviluppo del trasferimento tecnologico relativamente a questi tre comparti industriali,

Tra gli appuntamenti, le opportunita dei compositi nei principali mercati si terranno giovedi 25 marzo (indagine di

mercato sul settore aerospace, testimonianza di un OEM e subfornitore della filiera produttiva aerospace, presen-
tazione di 4-5 societa fornitrici attive nei processi di stampaggio), venerdi 26 (indagine di mercato sul settore nau-
tica, testimonianza di un cantiere nautico, presentazione di 4-5 societa fornitrici attive nei processi di verniciatura
e assemblaggio) e sabato 27 (indagine di mercato sul settore automotive, testimonianza di una casa automobi-
listica e subfornitore della filiera produttiva automotive, presentazione di 4-5 societa fornitrici attive nei processi
di modelleria e di produzione). | numeri dell'edizione 2009 hanno confermato la bonta delle scelte di MECSPE:
oltre mille aziende in esposizione in rappresentanza di 15 Paesi (dalla Cina alla Francia, dalla Germania all'lndia,
dall’'Ungheria alla Russia, dalla Spagna alla Corea), 42mila metri quadri di area espositiva, 19 isole di lavorazione,
5 piazze dell'eccellenza, 40 convegni e miniconferenze, 26 Piazze e Viali tematici, 36 associazioni ed enti che so-
stengono attivamente la manifestazione.

Per informazioni: WWw.imecspe.com
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Casi di eccellenza a Parma dal 25 al
27 marzo 2010

In vista della prossima edizione della
fiera Subfornitura, che si terra a Parma
dal 25 al 27 marzo prossimi, nasce il
“2° Premio alla Subfornitura” promos-
s0 da Centrale Acquisti S.r.l. in collabo-
razione con la nostra testata consaorella
“Subfornitura News". |l riconoscimento
& dedicato sia alle aziende che utilizza-
no propri terzisti per produrre, assem-
blare o comunque integrare una parte
della propria produzione, sia ai subfor-
nitori che fanno proprie le lavorazioni e
le commesse affidate dai committen
ti. Nell'cttica di valorizzare le aziende,
verranno assegnati 3 premi distinti; un
Premio per I'lnnovazione (esaminando
3 parametri: piani di innovazione e di
qualita che hanno portato risultati tan-
gibili nel 2008/09; innovazione, proget-
tualita, originalita competitiva, attenzio-
ne alla qualita del prodotto o senvizio;
progetti andati a buon fine che hanno
migliorato le performance dei clienti),
un Premio per Flessibilita e Diversifica-
zione (esaminando 3 parametri: risul-
tati raggiunti in un particolare aspetto
delle tipologie di lavorazione effettuate
per conto dei clienti; capacita di pro-
mozione di modalita operative perfor-
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manti, flessibili, tarate su misura del
cliente e replicabili; operazioni di diver-
sificazione, eseguite nel 2008/09, della
produzione e/o di contribuito alla pre-
sa in carico di nuove e diverse lavora-
zioni da parte di clienti acquisitl}, e un
Premic per lo Sviluppo (esaminando 4
parametri: la nuova spinta di crescita
imprenditoriale e industriale; casi di ec-
cellenza nella capacita di conduzione
imprenditoriale a raggiungere posizioni
di successo sul mercato di riferimento
nel 2008/09; funzionalita organizzativa,
attenzione al personale, ai clienti e ai
fornitori, alla qualita del prodotto o ser-
vizio e ai risultati economico-finanziari
raggiunti; risultati raggiunti da impren-
ditori @ manager che hanno investito o
stanno investendo in nuovi progetti).

subfornil:%%

Le aziende che desiderano entrare in
lizza per una o piu categorie devono
segnalare la loro candidatura entro e
non oltre il 1° novembre 2009, inviando
una e-mail a subfornituranews@tecni
chenuove.com.

Le stesse aziende dovranno inviare,
allo stesso indirizzo e-mail entro e non
oltre il 1° dicembre 2009, una descri-
zione di un loro caso applicativo di cir-
ca 6-8 mila caratteri corredata da foto-
grafie in alta risoluzione e/o disegni. Alle
aziende che invieranno la documenta-
Zione in tempo verra dato ampio risal-
to su “Subfornitura News" di febbraio
2010 e su tutte le altre riviste della casa
editrice Tecniche Nuove, con le mag-
giori sinergie sviluppabili. Tra le aziende
candidate, un comitato tecnico-scien-
tifico nominato da Centrale Acquisti e
composto da personaggi del mondo
accademico, associativo e industria-
le scegliera i casi piu significativi per
ogni categoria, che verranno premiati
a Parma nell'ambito della fiera Subfor-
nitura. A completamento dell'intera ini-
ziativa, sara pubblicato un report sulla
premiazione su "Subfornitura News" di
giugno 2010.

Per informazioni:

tel. 02.39090344
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